Marco Aurélio Pereira
Brasileiro – Casado
Rua Hilda Del Nero Bisquolo, 350 – Apto 73B – Jardim Ana Maria – Jundiaí – SP – 13208-703
            (47) 9 9128 1033 Cel
· marco.pereira2@hotmail.com
· marco-automotive
Disponibilidade para viagens
HISTÓRICO PROFISSIONAL
Empresa: Impacto Reposição Automotiva Ltda                                                       Mai/2018 a Mai/2020

Cargo: Consultor de Vendas                                                                                              

Empresa: Masa Distribuidora de Auto Peças Ltda          


                    Nov/2017 a Abril/2018
Cargo: Consultor de Vendas                                                                                            

Empresa: Impacto Reposição Automotiva Ltda                                                       Ago/2014 a Set/2017
Cargo: Representante                                                                                               

Empresa: M M Com. De Aparelhos Telefônicos Ltda                                                Jan/2013 a Jul/2014

Cargo: Gerente

Empresa: Paccini & Cia Ltda.                                                                                      Jul/2011 a Dez/2012 

Cargo: Coordenador Adm. De Vendas da filial Palhoça SC

Empresa: M M Com. de Aparelhos Telefônicos Ltda.
                
                    Fev/2011 a Jun/2011

Cargo: Gerente de Loja
Empresa: Girando Com Peças - Rolemar                                                                   Out/2009 a Jul/2010
Cargo: Supervisor de Vendas

Empresa: RC Representações Comerciais                                                                Out/2008 a Out/2009
Cargo: Palestrante
Empresa: AMPRI Ind Comércio Ltda.                                                                         Mai/2006 a Out/2008
Cargo: Gerente Comercial
Empresa: Robert Bosch Ltda.                                                                                     Set/2000 a Fev/2006
Cargo: Técnico de Mercado

Empresa: Tenneco Automotive (Monroe)     
                         
                                  Set/1994 a Ago/2000
Cargo: Promotor Técnico 
Síntese de Qualificações
Carreira desenvolvida na área Comercial, com experiência na liderança de equipes, gestão de Vendas, prospecção e fidelização de clientes, atuando em empresas multinacionais e nacionais de grande porte.
· Atuando em distribuidor de linha elétrica, responsável por prospectar e desenvolver novos clientes, recuperar clientes inativos, aumentar vendas em Santa Catarina  nas regiões de Itajaí, Vale do Itajaí, Norte e Planalto Norte.
· Coordenador Administrativo de Vendas, atuando como GESTOR da filial Palhoça, sendo responsável pela equipe de vendas e por toda filial e administração de pessoal;
· Supervisionar todos os Representantes, acompanhamento de vendas e aumentar as vendas da Filial, Gerenciar a filial de Joinville na ausência do gerente.
· Responsável pela área técnica e comercial, coordenação equipe de vendas (representantes e distribuidores);
· Desenvolver oficinas independentes e Distribuidores, ministrando palestras, com objetivo de fidelização. Técnico em freios responsável pela região Sul (PR, SC e RS). Prospecção de novos postos de Serviço Autorizado, desenvolvimento, acompanhamento, auditoria da Rede Car. e Truck Service com relação à Lay Out, qualidade do serviço prestado, crescimento no consumo e garantias. Técnico em Linha Automotiva (linha leve e pesada);

· Promotor de Vendas - Instrutor de treinamento a Distribuidores, Auto Peças, Auto Centers e oficinas mecânicas, assistência técnica, garantias, venda de peças para Rede Distribuidora, venda de equipamentos, promoção e coordenação da Rede Distribuidora, rede Aplicadora e Auto Peças. Técnico responsável inicialmente pelo estado de São Paulo, posteriormente pela região sul (PR, SC e RS);

· Trabalho promocional e divulgação dos produtos (Freudenberg) em oficinas mecânicas, auto peças, retíficas, empresas de transporte e ônibus;

· Gerenciamento de loja de mercadorias de ferro e aço, com total responsabilidade pelo caixa e por toda administração de vendas interna e telemarketing.
· Técnicas em Atendimento
FORMAÇÃO ACADËMICA
Superior

Instituição: Sociedade Educacional de Santa Catarina
Curso: Tecnologia em Processos Gerenciais
CURSOS COMPLEMENTARES
 Informática - Conhecimento no Pacote Office e Internet. 

Aperfeiçoamento de Vendas a Empresas - Bradesco Prev Seguro S/A 
Técnicas de Apresentação - Treide Treinamento e desenvolvimento Pessoal
· Motivação em Equipe
· Técnicas em Atendimento
· Aperfeiçoamento em Técnicas de Vendas
· Treinamento Técnico em Amortecedores
· Técnicas em Acompanhamento Ponto de Venda e Técnicas em Suspensão Automobilística e Espec. Linha.
· Curso Técnico em Suspensão Automobilística e Técnica em Suspensão
Centro Treinamento Técnico Robert Bosch

· Especialização em Freios e ABS
· Especialização em Diesel II

· Especialização Linha de Inspeção Veicular SDL

· Especialização Veicular RB
· Especialização Injeção Eletrônica e Ignição
· Especialização Sistema de Rastreamento Unidade Comando Veicular
· Desenvolvendo Competências para Apresentações efetivas
· Especialização Diesel – Atualização Especialização 
· Equipamentos de Ar Condicionado
· TVV Técnica Venda Varejo[image: image1.png]
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