
Patrícia Andrezza Monteiro de Paiva  

R- Parnamirim, 304 Bl 6 Apt 902 Arthur Lundgren l Paulista/PE  

(81) 99300-5507/  99127-8670.                                                                                                                     Email 

patimontepaiva13@gmail.com  

 

FORMAÇÃO: 

 

● Técnico em Administração de empresas. Fundação Bradesco (completo) 

●  Administração com Hab em Marketing. FACIPE- Faculdade Integrada de Pernambuco (em curso) 

       EXPERIÊNCIAS PROFISSIONAIS: 

 

● Sampel Ind e Com de Auto Peças Ltda  

Cargo: Promotora de vendas 

Principais atividades: : Visitas diárias aos clientes (varejo e distribuidor) com foco em criar relacionamento com 

compradores, e gestores em geral da carteira de clientes, elaboração de mecânica para campanha de vendas, 

acompanhamento de resultados, planejamento e execução de eventos coorporativos tais como: Palestras, feiras. 

Auxilio no processo de garantia, entrega de material promocional, vendas direta na rede de distribuição, atuação 

nos estados do PE/PB/RN (capitais e interior).  

● Pleno Consultoria 

Cargo: Consultora Comercial 

Principais atividades: Prospecção de novos clientes coorporativos, manutenção de carteira, vendas de terceirização 

de mão de obra. 

● Private Brasil  (PERFECT) 

Cargo: Promotora de Merchandising 

Principais atividades: Visitas diárias aos clientes (varejo e distribuidor) com foco em criar relacionamento com 

compradores, e gestores em geral da carteira de clientes, elaboração de mecânica para campanha de vendas, 

acompanhamento de resultados, planejamento e execução de eventos coorporativos tais como: Palestras, feiras. 

Auxilio no processo de garantia, entrega de material promocional, vendas direta na rede de distribuição, atuação 

nos estados do PE/PB/RN (capitais e interior).   

● Mapfre Warranty 

Cargo: Consultora Comercial 

Principais atividades: Implantação dentro de redes de concessionárias autorizadas o Programa de Garantia 

Estendida. Treinamento de produto para equipe de vendas, consultores, corretores. Prospecção de novos clientes, 

acompanhamento de metas e resultados com autuação em todos os estados da Região Nordeste 

● Sabó Indústria e Com. de Auto Peças Ltda 

Cargo: Promotora de Merchandising 

Principais atividades: Visitas diárias aos clientes (varejo e distribuidor), elaboração de mecânica para campanha de 

vendas, acompanhamento de resultados, organização de palestras técnicas, auxilio no processo de garantia, 

entrega de material promocional (catálogos, lançamentos...).  

● Italiana Veículos Ltda 

Cargo: Supervisora de Vendas 

Principais atividades: Atendimento ao cliente, vendas de veículos novos, supervisão de equipe de vendas. 

● Bremen Veículos Ltda 

Cargo: Consultora de Vendas 

Principais atividades: Atendimento ao cliente, vendas de veículos novos 

  INFORMAÇÕES ADICIONAIS: 

● Curso Básico de  Mecânica (Senai/PE). 

● Curso Complementar Excelência no atendimento ao público (Senai/PE). 

● Curso Complementar  Atendimento ao cliente (Senai/PE). 

● Curso Complementar  Técnicas de Vendas (Senai/PE). 

QUALIFICAÇÕES E ATIVIDADES PROFISSIONAIS 

 

● Habilitação Cat B,  disponibilidade para viagens, dinâmica, pró- ativa, excelente relação interpessoal, facilidade em 

comunicação, ótima fluência verbal, trabalho em equipe, experiência de atuação em diversos segmentos. 

  REFERÊNCIAS PESSOAIS 

● JANE de Castro 

      (11) 99391-0671 ( Gerente Marketing  Ampri  

 

● Alírio Almeida 

                   (11) 94788-2578 (Diretor Comercial Sampel) 


