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        Brasileiro, Casado 38 anos
Rua João Lino Preto nº 22, AP – 304 
· Parque Pinheiro Machado - Santa Maria - RS
Telefone: (55) 9 9927-2696 / E-mail: julianomaleschik@hotmail.com
Carteira nacional de habilitação AD

Formação
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· Ensino médio completo 
EXPERIÊNCIAS PROFISSIONAIS

· Agosto 2017 a março 2020
SCHERER SA COMÉRCIO DE AUTO PEÇAS – Filial Santa Maria – RS
Cargo: Vendedor externo

Principais Atribuições: Iniciei como vendedor externo em Santo Ângelo-RS e, no decorrer do período houve uma proposta de transferência para nova filial que estava em fase de abertura.  Portanto, mudei-me para Santa Maria e comecei uma nova carteira de clientes, efetuando vendas, cobranças, negociações. Assim, realizei todo suporte para abertura da empresa, como seleção de candidatos, contratação de pessoal, trâmite de documentos junto aos órgãos públicos, e por fim, fiz parte da coordenação de vendas. 
· Março 2012 a março 2017
POWER PEÇAS E SERVIÇOS – Santo Ângelo – RS
Cargo: Sócio Proprietário 

Principais Atribuições: Atuava diretamente com os clientes, responsável direto por todo o processo da empresa, desde o estoque, passando pelo acompanhamento dos prazos de entregas dos veículos aos clientes, trâmite de notas fiscais, cobranças, formulação de preços, controle de caixa, compra e revenda de peças.

· Abril de 2007 a janeiro 2011

SCHERER SA COMÉRCIO DE AUTO PEÇAS – Filial Santo Ângelo – RS
Cargo: Motorista, Balconista e Vendedor externo
Principais Atribuições: Primeiramente, entrei na empresa como motorista, logo já fui promovido como vendedor interno, pois tinha amplo conhecimento em peças. Devido ao êxito em vendas internas, passei a função de vendedor externo, atuando em toda região, abrindo novos mercados, atendendo clientes, efetuando vendas, cobranças e negociações. 
CURSOS complementaRES 

· Técnicas de abordagens de vendas (Instituto Vendamais) 

· Curso de Desenvolvimento Empresarial - CDE –IDEBRASIL (custos, finanças, administração geral de empresa, negociação, marketing e vendas) 

· Qualificação Profissional – Atendimento de clientes (Empreenderh Consultoria) 

· Bombas de água e óleo em geral Nakata (Nakata) 

· Técnicas e sistemas de freios (Fremax) 

· Câmbios e Diferenciais (Moto Peças) 

· Embreagens em geral (Sachs) 

· Formação em Coaching (Polozi)
· Inteligência financeira (Luciano Fernandes)
Informações adicionais 

· Informática - Domínio pacote Office
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