Reinaldo de Angelo

Rua: dos Pinheiros, 173 - Sdo Paulo — SP CEP: 02326-005

Tel: 11-98056-1770 Email: reinaldo.angelo2015@gmail.com

36 anos — Brasileiro — Casado 2 filhos.

Disponibilidade para viagens.

Resumo Profissional

Carreira desenvolvida na &rea Comercial, atuando nos ultimos 11 anos em empresa de grande porte da
Industria Automotiva com experiéncia na administracdo e acompanhamento em campo de Vendedores/Representantes
Comerciais, gestdo de equipes de vendas, prospeccao e fidelizagdo de clientes.

Habilidades na elaboracéo de planilhas de resultados, follow up de vendas, atendimento ao cliente,
acompanhamento dos pedidos de vendas, opera¢es administrativas comerciais desde a elaboragéo de pedidos,
cotacdes, atualizacdo de linha, elaboracdo de campanhas de vendas para vendedores e clientes,

Competéncias

*Flexibilidade *Competente
*Facil Comunicacdo *Organizado
*Proativo *Criativo

Historico Profissional

03/2008 a 03/2019 - Universal Automotive Systems S/A - Osasco — SP
Empresa nacional de grande porte do segmento de IndUstria Automotiva e Distribuidora.

Analista de Negdcios

 Executar as atividades de apoio administrativo ao grupo de gestores da area comercial, envolvendo o
atendimento das necessidades de informacdes da equipe comercial e a agilidade do processo de vendas;

» Elaboracdo de relatérios gerenciais para analise e apresentacdo de resultados, auxiliando nas defini¢cdes de
metas

« Auxiliar no processo de ocupacdo territorial, através da relacdo de prospectes, analisando e distribuindo por
regido de trabalho do Vendedor;

e Suporte no cadastro e transferéncia de clientes, sendo responsavel pelas transferéncias e atualizacdo da
carteira de clientes da empresa;

o Executar tarefas administrativas de vendas emitindo, analisando e encaminhando para todos 0s representantes
o relatorio de comissao, analisando carteira de vendedores/representantes, acompanhando pedidos com
negociagOes especiais;

» Realizar o suporte administrativo e financeiro da area comercial, controle de despesas e langamento em
centros de custos;

e Suporte a equipe de gestores com relatérios de vendas e acompanhamento de faturamento diario e mensal,
bem como fechamento de metas e comissoes;
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11/2007 a 02/2008 - Itavema France Veiculos Ltda — S&o Paulo — SP
Empresa nacional de médio porte do segmento de Concessionéria de veiculos.

Vendedor

¢ Vendedor Técnico de pecas automotivas - Linha Renault;

08/2002 a 10/2007 — Mercadocar Mercantil de Pecas LTDA — Sao Paulo — SP
Empresa nacional de grande porte do segmento de Comercio Varejista de pecas Automotivas

Vendedor.

o Estoquista e conferencia de mercadorias;
 Vendedor Técnico em toda linha automotiva de pecas e acessorios para veiculos nacionais e importados;

Formacéo
Académica

Bacharel em Administracéo - Associacdo Educacional Nove de Julho — UNINOVE
e Cursando 4° Semestre do curso de Administracédo

Cursos Adicionais

o Processos administrativos de gestdo de vendas (Sincopegas)
o Conhecimento no Pacote Office.
o Horas Complementares - UNINOVE

Excel Bésico - 40 horas (Concluido)

Word / PowerPoint - 40 horas (Concluido)

MS Project - 40 horas (Concluido)

Excel Intermediario - 40 horas (Em Andamento)
Portugués Bem Empregado Mddulo 1 - 40 horas (EAD)
Portugués Bem Empregado Mddulo 2 - 40 horas (EAD)



