Otávio Bruno Haro Cardoso
54 anos - Casado - 2 filhas

Av. Comendador Franco, 6634 - Casa - 01 - Uberaba - Curitiba - PR

Telefone: (41) 3376-5073 / (41) 98811-9897 - e-mail: otaviocar@uol.com.br

OBJETIVO
Atuar com representações, vendas, promoções e marketing. 
FORMAÇÃO ACADÊMICA
Pontifícia Universidade Católica do Paraná - PUCPR
Administração de Empresas - 2002/2006 
HABILIDADES 
· iniciativa;
· autonomia;

· foco em resultados;

· liderança assertiva e participativa;

· capacidade de tomada de decisão;

· adaptabilidade a novos ambientes e funções;

· comunicação interpessoal- trabalho em equipe;
· pensamento sistêmico e comunicação persuasiva;
· criatividade e dinamismo na solução de problemas.
EXPERIÊNCIA PROFISSIONAL
2019 – 2020 – PERFECT AUTOMOTIVE 
Consultor de Vendas, atendendo os Estados do PR e SC, com as seguintes atribuições:
· atendimento a toda rede de distribuidores;

· desenvolvimento de toda linha, suspensão, direção, transmissão, motor e cil. rodas automotivas; 

· visita promocional aos distribuidores e varejos;

· palestra comercial e técnica aos distribuidores, varejos e oficinas mecânicas;

· prospecção de novos clientes;

· vendas e promoções.

2019 – 2019 – OTÁVIO CAR REPRESENTAÇÃO COMERCIAL LTDA

Representante Comercial, GE LAMPADAS, atendendo os Estados do PR e SC, com as seguintes    

           atribuições:

· atendimento a toda rede de distribuidores na área automotiva;

· desenvolvimento de toda linha de produtos;

· vendas e promoções;

· prospecção de novos clientes.

2012 – 2019 – MANN+HUMMEL BRASIL LTDA
Consultor de Vendas, atendendo os Estados do PR e SC, com as seguintes atribuições:
· atendimento a toda rede de distribuidores;

· desenvolvimento de toda linha de filtros automotivos, agrícolas e industriais; 

· visita promocional aos distribuidores e varejos;

· palestra comercial e técnica aos distribuidores, varejos e oficinas mecânicas;

· prospecção de novos clientes;

· vendas e promoções.

2011 - 2012 - FW DISTRIBUIDORA LTDA

Gerente Regional de Vendas, atendendo os Estados do PR, SC e RS, com as seguintes atribuições:
· administrar os clientes ativos e inativos, venda, crédito, cobrança, garantias dos mesmos;

· acompanhamento das vendas com metas dos representantes e televendas;

· administrar carteira de clientes dos representantes e televendas; 

· contratação de representantes e televendas;

· atendimento aos clientes diretos e indiretos;
· atendimento aos fornecedores de fábricas.
2008 - 2011 - TRW AUTOMOTIVE LTDA
Coordenador de Vendas Pleno, atendendo os Estados do PR e SC, com as seguintes atribuições:
· atendimento a toda rede de distribuidores;

· desenvolvimento de toda linha de freios, suspensão e direção; 

· visita promocional aos distribuidores e varejos;

· palestra comercial aos distribuidores, varejos e oficinas mecânicas;

· prospecção de novos clientes;

· vendas e promoções.

2006 - 2008 - OTÁVIO CAR REPRESENTAÇÃO COMERCIAL LTDA

Representante Comercial, GAUSS, DELCO REMY, TSA, MARZU, DHB, 3RHO, DML, VINILSUL 3M, 

            atendendo os Estados do PR e SC, com as seguintes atribuições:

· atendimento a toda rede de distribuidores da linha elétrica automotiva;
· desenvolvimento de toda linha de produtos;
· vendas e promoções;

· prospecção de novos clientes.

2002 - 2006 - NGK DO BRASIL LTDA

Técnico de vendas II, atendendo os Estados do PR e SC, com as seguintes atribuições:
· atendimento a toda rede de distribuidores;

· desenvolvimento de toda linha de velas, cabos de ignição e sonda lambda;
· vendas e promoções;
· prospecção de novos clientes.
1999 - 2002 - SACHS AUTOMOTIVE BRASIL LTDA

Promotor de vendas, atendendo os Estados do PR e SC, com as seguintes atribuições:
· atendimento a toda rede de distribuidores;

· desenvolvimento de toda linha de embreagens;
· vendas e promoções;
· prospecção de novos clientes. 
1989 - 1999 - ROBERT BOSCH LTDA

Promotor de vendas, atendendo os Estados do PR e SC, com as seguintes atribuições:
· atendimento a toda rede de distribuidores;

· atendimento a toda rede Bosch Car Service;
· atendimento a toda rede de varejo;
· vendas e promoções;
· realização de palestras sobre velas de ignição;
· prospecção de novos clientes. 

CONHECIMENTOS / CURSOS


 
- Curso de oratória 
- Profissional Selling Skills System 

- O Vendedor por Excelência 

- Técnicas de Vendas 

- Negociação em Vendas - (Psicologia de Vendas) 

- Técnicas de Atendimento ao Cliente (TAC) 
- Rotinas Fiscais para Compradores e Vendedores (Prodep) 8h/aula 04/08/16 
- Avaliação e Cálculo dos Tributos Incidentes na Com.de Produtos Fabricados 8h/aula 19/10/17 
